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باسمه تعالي

طرح كسب‌وكار)  Business Plan (
ایده​ محوری: 

مشخصات متقاضي (متقاضيان):

	رديف
	نام
	نام خانوادگي
	رشته تحصیلی
	شماره همراه

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	



آدرس متقاضي:

خلاصه طرح:


محيط حاكم بر كسب‌و‌كار:
بازار

- مشتريان محصولات/خدمات شما چه كساني هستند؟ .......................................................................................................................................................
........................................................................................................................................................................................................................................................................................
- پاره‌اي از ويژگي‌هاي مشتريان خود را نام ببريد (درآمدي، شخصيتي، سني و غيره): ...................................................................................
........................................................................................................................................................................................................................................................................................
........................................................................................................................................................................................................................................................................................
- پراكندگي مكاني مشتريان خود را بنويسيد. ...............................................................................................................................................................................
........................................................................................................................................................................................................................................................................................
- دليل انتخاب اين دسته از مشتريان و محدوده‌ي فعاليت: ..................................................................................................................................................
........................................................................................................................................................................................................................................................................................
جدول 1: رقباي اصلي (ساير توليدكنندگان محصول يا خدمت) شما و مشخصات مربوطه:
	نام (كارگاه يا شركت)
	اندازه (نسبت به كارگاه شما)
	فاصله با شما (متر/كيلومتر)
	پاره‌اي از ويژگي‌ها

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


- آيا توان رقابت با كارگاه‌هاي رقيب را داريد؟
بلي
    خير
- اگر پاسخ مثبت است، چگونه و با چه ابزاري؟ ......................................................................................................................................................................
........................................................................................................................................................................................................................................................................................

چارچوب قانوني و حقوقي حاكم

جدول 2: مجوزهاي لازم براي راه‌اندازي و اداره‌ي كسب‌وكار، هزينه‌هاي مربوطه و شرايط اخذ:
	رديف
	شرح مجوز (پروانه/امتياز)
	محل اخذ
	هزينه‌ي دريافت مجوز
	شرايط لازم براي اخذ

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	جمع هزينه‌ها
	
	



سازماندهي و عمليات كسب‌وكار: 

- مالكيت محل كسب‌وكار (كارگاه):     ملكي          استيجاري          رهني
- نوع مالكيت كسب‌وكار:     فردي          اشتراكي          سهامي

بازاريابي

جدول 3: نام و مشخصات محصولات يا خدمات:
	رديف
	نام محصول/خدمت
	برجستگي يا نوآوري
	خدمات جانبي
	قيمت محصول
	قيمت در بازار

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


- نحوه‌ي توليد محصولات يا خدمات خود را شرح دهيد.( برون سپاری بخشی از تولید، تولید در کارگاه شرکت و .... )

[image: image1]
- قيمت محصول يا خدمت خود را چگونه و بر چه اساسي تعيين خواهيد كرد؟ ...............................................................................................
........................................................................................................................................................................................................................................................................................
- آيا قيمت محصول يا خدمت شما براي همه‌ي مشتريان يكسان خواهد بود؟ ....................................................................................................
........................................................................................................................................................................................................................................................................................
- دليل تفاوت قيمت محصول شما و قيمت بازار چيست؟ ................................................................................................................................................
........................................................................................................................................................................................................................................................................................
- محل عرضه‌ي محصول يا خدمت:     كارگاه (مغازه)          درب منزل               ساير: ...................................................................
- نوع فروش محصول يا خدمت:         عمده‌فروشي          خرده‌فروشي              ساير: ....................................................................
- نحوه‌ي پخش محصول يا خدمت:     شخصي          شركتي          نمايندگي      ساير: ....................................................................
- نحوه‌ي اطلاع‌رساني به مشتريان در مورد محصول يا خدمت توليدي (واقعی یا مجازی) 
  تابلوي كارگاه          مطبوعات          صدا و سيما          بروشور و كاتالوگ          برگ تبليغاتي        
  اينترنت          افراد          ساير: ...........................................................................
- براي شناساندن محصول يا خدمت خود و بدست آوردن سهم مطلوب از بازار مربوطه چقدر زمان لازم داريد؟
  كمتر از 3 ماه          3-6 ماه          6-9 ماه          9-12 ماه          بيش از يك سال

جدول 4: فعاليت‌هاي مورد نظر براي افزايش فروش:
	رديف
	نوع تبليغ
	زمان انجام
	هزينه
	مدت انتظار

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	



منابع انساني و مادي:
جدول 6: مشخصات مهارتي، محل تأمين و دستمزد ماهيانه‌ي نيروي كار لازم:
	رديف
	مهارت مورد نياز
	دستمزد ماهيانه
	محل تأمين دستمزد

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


جدول 7: تجهيزات لازم، هزينه و نحوه‌ي تأمين آنها:
	رديف
	نام وسيله/ابزار
	تعداد 
	عمر مفيد (سال)
	قيمت واحد
	هزينه‌ي كل
	محل تأمين تجهیزات

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	جمع هزينه‌ي تجهيزات
	


جدول 8: مواد اوليه (مصرفي) لازم، هزينه و محل تأمين (براي يك ماه):

	رديف
	شرح
	مقدار/تعداد
	قيمت واحد
	هزينه‌ي كل
	محل تأمين مواد مصرفی

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	جمع هزينه‌ي مواد مصرفي
	


تحليل مالي:
درآمد

جدول 9: پيش‌بيني فروش و درآمد براي سال اول:
	نام محصول/خدمت
	ماه 1
	ماه 2
	ماه 3
	ماه 4
	ماه 5
	ماه 6
	متوسط ماه‌‌هاي 6-12
	قيمت واحد
	درآمد يك سال

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	درآمد
	
	
	
	
	
	
	
	
	


هزينه‌ها

جدول 10: مخارج راه‌اندازي كسب‌وكار:
	رديف
	عنوان هزينه
	مقدار

	1
	رهن (يا معادل رهن)
	

	2
	مجوزها
	

	3
	تجهيزات
	

	4
	
	

	5
	
	

	جمع
	


جدول 11: مخارج ماهيانه (جاري):
	رديف
	عنوان هزينه
	مقدار

	1
	اجاره‌بها (اضافه بر رهن)
	

	2
	آب
	

	3
	برق
	

	4
	گاز (و يا سوخت ديگر)
	

	5
	ماليات/عوارض
	

	6
	بيمه
	

	7
	مواد مصرفي
	

	8
	دستمزد
	

	9
	
	

	10
	
	

	11
	
	

	جمع
	


سود
جدول 12: پيش‌بيني سود ناخالص براي سال اول:

	شرح
	ماه 1
	ماه 2
	ماه 3
	ماه 4
	ماه 5
	ماه 6
	متوسط ماه‌‌هاي 6-12
	جمع سال

	درآمد
	
	
	
	
	
	
	
	

	مخارج
	
	
	
	
	
	
	
	

	سود ناخالص
	
	
	
	
	
	
	
	


- مدت زمان لازم براي راه‌اندازي كسب‌وكار: ............................. ماه

- دوره‌ي زماني لازم براي توليد محصول يا خدمت از زمان راه‌اندازي كسب‌وكار: ................................. ماه
- سرمايه‌ي لازم براي آغاز كار: ....................................... ميليون ريال

- ميزان سرمايه‌اي كه خودتان مي‌توانيد از منابعي ديگر تهيه كنيد؟ ....................................... ميليون ريال

- اعتبار مورد نياز براي پياده‌سازي طرح: ................................ ميليون ريال
فرم سوابق آموزشي و كاري

نام: ..............................................................     نام‌خانوادگي: ..........................................................     

ایده محوری: ...................................................................................................................................................................................................................................
سوابق آموزشي: 
	نام مدرك تحصيلي/ مهارتي 
	سال اخذ 
	محل اخذ 
	توضيحات 

	سوابق تحصيلي

	1-
	
	
	

	2-
	
	
	

	3-
	
	
	

	4-
	
	
	

	5-
	
	
	

	سوابق مهارتي

	1-
	
	
	

	2-
	
	
	

	3-
	
	
	

	4-
	
	
	

	5-
	
	
	


سوابق كاري:
	شغل/عنوان/سمت 
	مدت كار 
	محل كار
	توضيحات 

	1-
	
	
	

	2-
	
	
	

	3-
	
	
	

	4-
	
	
	

	5-
	
	
	

	6-
	
	
	

	7-
	
	
	

	8-
	
	
	











........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ ...............................................................................................................................................................................................................................................................................





استان: ................................. شهرستان: ................................... شهر/روستا: ............................... خيابان: .................................... كوچه: ................................ پلاك: .............. كد پستي: .................................................... تلفن: ....................................................


كد پستي:.....................................تلفن تماس:.....................................                      
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